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Somos lo que creamos... 
Nos de�nimos por lo que hacemos

lo hacemos con PASION.



Concepto    de  negocio
Historia

2

 LO+RICO Panaderias inicia en la ciudad de Córdoba como el proyec-
to de tres amigos con nueve años de experiencia en el rubro y formados 
en el área comercial. Su objetivo fue y es un negocio sustentable. Con 
una Visión clara construida en el trabajo diario interdisciplinario, 
lograron establecerse en el mercado como una empresa innovado-
ra y en constante crecimiento, que sabe capitalizar la pericia y 
habilidad de sus emprendedores con las necesidades de sus 
clientes, ofreciendo calidad y calidez en sus productos.  

 La proyección de la marca es consecuencia de una 
formación permanente y un plan de trabajo sostenido y 
organizado capaz de seguir expandiendo su potencial 
con objetivos claros- próximos y futuros. Hemos 
instaurando una nueva forma de elaborar algo tan 
noble y tradicional como el pan, para convertirlo 
en una marca que crece a través de su diversi-
dad de servicios, diseño e imagen. 

100%  MANTECA

Realmente

100%  MANTECA

Realmente



Concepto    de  negocio
Funcionamiento   deL    La  MARCA
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La empresa se pondrá en contacto con el solicitante a través 
de un responsable del área quien conjuntamente con el 
responsable/titular del local estudiará la viabilidad del 
proyecto, los detalles de la inversión y ejecución de obra

Asesoramiento 

Basado en su experiencia, LO+RICO Panaderias  pondrá a dispo-
sición del solicitante la asistencia que este pueda requerir 
para el equipamiento de su local comercial. Así mismo, se 
proveerán las especi�caciones de diseño y o impresión de 
facturas, tarjetas y material de empaque que utilice.

Equipamiento y  diseno  de locales

Prestará asistencia en las áreas de comercialización, técni-
cas de venta, promoción y operaciones comerciales en 
general para que el solicitante obtenga el máximo margen 
de utilidad bruta, entre el precio de suministro y el precio de 
venta al público. Este margen podrá variar si las condiciones 
de mercado así lo exigieran.

Puesta   en   marcha   de   la   franquicia

La empresa se comprometerá a contribuir y asesorar en la 
formación y entrenamiento necesario del titular de la solici-
tud así como también, al personal de venta para la atención 
del local estableciendo un cronograma de capacitación 
teórico-práctico 

Formacion  de RR.HH antes de la apertura

• Se informará periódicamente al Franquiciado los precios de venta 
al público sugeridos. Los mismos serán uniformes en todo el país e 
iguales a los exhibidos en los locales de su propiedad exclusiva. 

• Se mantendrá una línea de calidad y presentación de los produc-
tos para que permanezcan inalterables.

• Se proveerá con rapidez todos los productos que se le requirieran.

• LO+RICO Panaderias brindará asesoramiento permanente en todos 
los aspectos a �n de que los concesionarios logren un nivel de exce-
lencia y optimicen sus ventas y sus ganancias.

• Como titular del comercio, el franquiciado pondrá en práctica 
todas las sugerencias y lineamientos del franquiciante que, como 
propietarios de la marca, han pensado estrategias de venta, meto-
dologías de trabajo e�ciente y sistemas comerciales propicios para 
lograr el éxito.

AcompaNamiento y asesoria del local



marca
Perfil   de   la   marca
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 LO+RICO Panaderias se suma al mercado de cadena de panaderías posi-
cionándose rápidamente gracias a su esmerado cuidado en aspectos funda-
mentales para su crecimiento y desarrollo: los productos y la identidad de la 
marca con la que comercializa sus bienes y servicios. 

 Este concepto básico propició la construcción de un sello propio 
e identiario, que les aseguró su crecimiento y consolidación en el mer-
cado. Esta potencialidad es el sostén para abrirse a una actividad 
comercial más competitiva y especí�ca como el franquiciado.

LO+RICO Panaderias es esencialmente tradicional y noble 
como sus productos. El diseño de la marca y sus locales 
re�eja el carácter moderno y diferente de la empresa y sus 
emprendedores.

 La combinación sutil de colores entre el 
negro y el amarillo se suma a la composición de los 
diferentes materiales para el diseño de fachada, 
interior y mobiliario de los locales. La gra�ca de 
los iconos y textura, le aporta los detalles 
ideales para lograr ambientes funcionales y 
relajados.



marca
DISENO  y  markeTing
 LO+RICO Panaderias  trabaja para el posicionamiento y creci-
miento de la marca a través de profesionales del área para el desarro-
llo, planeamiento estratégico y cronológico de diferentes acciones y 
eventos. 

 Brindará además, asistencia gra�ca de promoción y difusión 
en el área de diseño del local, vía pública, virtual y redes sociales.
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LoMasRico.Panaderias
LoMasRicoPanaderias.com.ar

#SOMOSPANADERIA

2022:
Posicionamiento de marca:
SPOT publicitario.
PNT en vivo.
SORTEOS en programas.



LA   MEJOR   OPCION
PRODUCTO   TRADICIONAL
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 LO+RICO Panaderias hacemos productos tradicionales y únicos en sabor y 
calidad. Desarrollamos el concepto de estos alimentos para transformar los 
productos clásicos de panadería una alta variedad de servicios y especialida-
des, acordes a las necesidades y solicitud de nuestros clientes. Somos lo 
tradicional y premium, garantía de una demanda asegurada.
En constante crecimiento de variedad de productos de elaboración 
propia.

producto    de    consumo    masivo

variedad   de   productos

produccion   propia



PROCESO   DE  ADQUISICioN
Analisis  y  desarrollo  de   la   inversion
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$ Se analiza la viabilidad del proyecto.

Se establecen per�l de franquiciado y su aceptación.

Se detallan cifras de inversión del franquiciado.

Se analiza posibles escenarios de facturación.

Se establecen posibles ubicación del franquiciado.

Se detallan las caracteristica necesarias del local.

Se analiza y con�rman datos del solicitante como titular.

Se establecen requisitos legales y de alta de habilitación.

Se detallan requisitos para el funcionamiento del local.

Lo+Rico
se reserva derecho 
de admision  al
franquiciado

Lo+Rico
aprobarA
el local y su
ubicacion

Lo+Rico
relevara todos
 los  requisitos
necesarios



Procedimiento   de   apertura
Cronograma   y   acciones   de   Pre apertura
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CRONOGRAMA    DE    FECHAS

PLANILLA DE ENCARGO Y ENTREGA DE PROVEEDORES

ALTAS   Y   HABILITACIONES
MUNICIPALES / RENTAS / ETC.

POSNET / TARJETAS / FACTURAS

TRAMITES VARIOS
AGUA / LUZ / INTERNET

COMPUTADORA / ALARMAS
SEGUROS / ETC. 

Seleccion    local

PROYEccion  local
DIAGRAMACION DE AREAS

MAQUINARIA / MOBILIARIO
CARTELERIA / GRAFICA

ELEMENTOS DE SEGURIDAD

FECHA   supervizacion 

instalacion
DE PROYECCION DEL LOCAL

LINEAMIENTO SELECCION PERSONAL

ORGANIZACION    STOCK
STOCK / PRODUCTOS

ALMACENAMIENTO STOCK
RESTABLECIMIENTOS STOCK

preapertura
DIFUSION /  COMUNICACION

SELECCION DE PERSONAL

supervizacion
GENERAL A CARGO DE LA

FRANQUICIA LO+RICO

fecha  apertura

desarrollo
especifico



Procedimiento   de   apertura
Tramites   de   altas   de   habilitaciones
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1

3

2

inscripcion   en 
comercio   e   industria

/// se   asistira   de   forma   permanentemente   en   cada   item   detallado ///

4 inscripcion   y
habilitacion     municipal

5 tramites varios
y   simultaneos

Habilitacion   en  el   ministerio  de   trabajo

Habilitacion    elementos   de   seguridad 

desinfeccion    /  alta   de   servicio



contacto   comercial
+54 9 3518 68-4146

E-mAIl   comercial
franquicias@384group.com

FICHA COMERCIAL
https://www.384inversiones.com/marca-NTU=&p=1


